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PARTIE 1 / QU’EST-CE QU’UN BON PITCH ?  

ART DE PITCHER
atelier de formation professionnelle 

PARTIE 2 / APPRENDRE À STRUCTURER SON PITCH ET LE METTRE EN VALEUR

PARTIE 3 / JEUX DE RÔLES 

Envie de faire la différence 
dès les premières secondes ? 

Identifier le bon pitch
Trouver le bon ton, le bon niveau de confiance : ni trop scolaire, ni trop vendeur

Identifier le mauvais pitch : 
Un discours trop technique (jargon)
Une récitation apprise par cœur/ Les phrases trop longues
Une démonstration d’ego / Se vendre au lieu d’expliquer 

Jeux de rôles (modulables selon les besoins) interprétés par les comédiennes / formatrices et par 
les participants eux-mêmes. Par exemple :
.

Client sceptique : « Pourquoi Devoteam plutôt qu’une autre boîte ? »
Manager pressé : « J’ai 2 minutes, explique-moi ce que tu fais sur la mission. »
Client non technique : « Explique-moi ton rôle sans jargon. »
Interruption volontaire pendant le pitch : “le téléphone n’arrête pas de sonner, etc”

trois pitch impactants prêts à l’emploi

plus d’aisance à l’oral

une crédibilité renforcée

TAKE AWAY

L’Atelier ART DE PITCHER propose des méthodes concrètes pour

capter l'attention

capturer l'adhésion

captiver l'auditoire
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Notre équipe

COMPAGNIE ETERIA
CONTACTS

06 22 46 28 73
paulinecaupenne@gmail.com

cie.eteria@gmail.com

LES PLUS
Notre coaching sur-mesure, individuel et
collectif, permet de discerner la personnalité
du participant pour en faire ressortir le
meilleur et trouver l’équilibre entre sa
personnalité unique et les attentes de
l’entreprise.

LES HORAIRES
9H30-12H30 ou 14H30-17H30

TARIFS 
1 500 euros TTC/ atelier de 3H
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Ils nous font confiance...


